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GEMEINSAM WERTE
SCHAFFEN.

g’AJUPITER

VERSICHERUNGSMAKLER




ZUHAUSE
IM NORDEN.

&“‘)) UBER UNS

Die Jupiter Versicherungsmakler GmbH ist ein Team
aus langjahrigen Flhrungskraften der Versicherungs-
und Finanzdienstleistungswirtschaft.

Unser Standort ist Leck, unweit der danischen Grenze.

Durch ihre Erfahrung und das Knowhow ist es der
Jupiter Versicherungsmakler GmbH in Zusammenarbeit
mit innovativen Risikotragern gelungen, dem
Versicherungsendkunden spezielle Sonderkonzepte
anbieten zu kénnen.

Dabei konzentriert sie sich nicht auf einzelne Sparten,
sondern ist sowohl im Non-Life-Segment, im Bereich
der biometrischen Risiken als auch im Vermogens-
aufbau tatig.

Im Vordergrund steht dabei ein Hochstmaf an
Individualitat, Fungibilitat und Flexibilitat und

Fairness.

Der Kunde steht immer im Fokus aller Belange.

2.000+

KUNDEN

6.000+

VERTRAGE

80+

VERSICHERER

30 JAHRE+

MARTKERFAHRUNG



UNSER
- VORGEHEN

Als Versicherungsmakler sind wir nicht an
eine Versicherungsgesellschaft gebunden.
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Wir arbeiten stets im Auftrag des Kunden.
Nur so ist eine freie und flexible Beratung
far Sie als Kunde moglich.
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ANALYSE AUSWERTUNG ERGEBNIS

Gemeinsam besprechen Danach prufen wir lhre In einem weiteren
wir lhre "Ist-Situation", aktuell bestehenden Gesprach stellen wir
sowie lhren bendtigten Vertrage und passen Ihnen lhren

Versicherungsbedarf. diese Ihem Bedarf an. bedarfsgrechten
Versicherungsschutz vor.

Qp®

MAKLERAUFTRAG SERVICE BETREUUNG

Mit dem Abschluss Ab jetzt sind wir als Wir begleiten
unseres gemeinsamen bevollmachtigter Schadensvorgange,
Maklerauftrages, Versicherungsmakler sind lhr erster
betreuen wir ab diesen gegenuber den Ansprechpartner fur alle
Zeitpunkt lhre Versicherungsgesell- Belange lhrer Vertrage.
Versicherungsvertrage. schaften ihr offizieller Wir verstehen uns als
Ansprechpartner. "Full-Service"-Partner.




VORTEIL
MAKLERAUFTRAG

Der Versicherungsmakler ist an keine Versicherungs-
gesellschaft gebunden, sondern findet fur seine
Kunden die besten Tarife und Angebote.

Damit wir diese Arbeit Ubernehmen kdénnen, ist ein
schriftlicher Auftrag des Kunden erforderlich.

Der Maklervertrag regelt die Zusammenarbeit
zwischen Versicherungsmakler und Kunde.

Im Vertrag werden die Rechte und Pflichten der
beteiligten Parteien festgehalten.

e et Akt . L IDEALERWEISE SIND DIE FOLGENDEN
udem ist die Maklervollmacht notwendig, um
beispielsweise die Kommunikation mit den INFORMATIONEN IM MAKLERVERTRAG

Versicherungsgesellschaften zu fihren und auch die ENTHALTEN:

Schadenbearbeitung durchzufiihren. « genaue angaben iiber die Aufgaben des

Maklers
¢ die bestehenden Versicherungen des Kunden
¢ die Versicherungssparten, die der Makler
beraten soll oder ob eine alle Sparten

WELCHE ANGABEN ERHALT DER umfassende Beratung gewlinscht ist
MAKLERAUFTRAG? o die Laufzeit des Vertrages
Ziel des Maklervertrages ist eine rechtliche Grundlage fiir + Datenschutzerklarung
eine gemeinsame Zusammenarbeit zu schaffen. e Verzicht auf Vergltung:
Die Leistungen des Maklers sind Bestandteil

Der Versicherungsmakler sucht nach passenden der Versicherungspramie und werden durch
Angeboten und bereitet den Versicherungsabschluss vor. die Courtage abgegolten

o Verpflichtung des Kunden, relevante
Auch bei der Verwaltung bestehender Versicherungs- Anderungen mitzuteilen

vertrage unterstutzen wir Sie.



IHR PARTNER FUR DAS
GEWERBE.

Seit Uber drei3ig Jahren betreuen wir Unternehmen.

Vom Start-Up bis hin zu Industriekunden.

Als Ihr beauftragter Versicherungsmakler sind wir stets ihr erster Ansprechpartner
bei Schaden und Risikoanfragen.

KFZ-FLOTTEN
WIR OPTIMIEREN IHREN FUHRPARK.

Wir verwalten Ihre Kfz-Flotte.

Von Gewinnbeteiligungen bis hin zu
Stuckpramienmodellen.

g Gemeinsam stellen wir fest, welches Flottenmodell
= flr Sie individuell das Beste ist.

Selbstverstandlich begleiten wir auch im Schadenfall
die Regulierung fur Sie.

HAFTPFLICHT- UND CYBER-RISIKEN SACH- UND INVENTAR-RISKEN

RISIKEN ERKENNEN UND LOSUNGEN SACHWERTE UND MASCHINEN RICHTIG
FINDEN. VERSICHERN.

Gemeinsam prlfen und optimieren wir bei Bedarf
lhre Inventar- und Maschinenabsicherungen.

Auch der Ertragsausfall spielt hier eine wichtige
Rolle.

Gemeinsam erfassen wir lhre Bedurnisse und
prifen den bendtigten Versicherungsschutz.
Bei Bedarf passen wir diesen optimiert fur Sie an.

UNSERE ERFOLGSGESCHICHTE
Wir Uberzeugen seit Jahrzehnten durch qualifizerte Beratung.
Unsere speziellen Deckungskonzepte mit diversen Versicherern

garantieren auch im Schadensfall den optimalen
Versicherungsschutz.

Wir erziehlen im Durchschnitt Pramienersparnisse von bis zu 30%!
Und das in der Regel hoch zu einem deutlich besseren
Versicherungsschutz.




IHR PARTNER FUR
PRIVATKUNDEN.

Auch der Privatkunde liegt uns am Herzen.

Durch unsere jahrzehnte lange Erfahrung sind wir der richtige Ansprechpartner
far samtliche private Risiken.

Eine Vertragsdichte im Durchschnitt bis zu 5 Vertragen pro Kunde spricht flr
das Vertrauen unserer Mandanten.

SACHVERSICHERUNGEN

SICHERN SIE IHRE WERTE - DAUERHAFT.

Wir bewerten Ilhr Wohnhaus. So minimieren Sie im
Schadensfall bése Uberraschungen.

Auch lhren Hausrat gilt es zu prufen.

Ist alles richtig und in voller Hohe versichert?

Wir prifen alles fir Sie und sind auch im Schadens-
fall stets an Ihrer Seite.

Aber auch lhre Haftpflichtrisiken haben wir im
Auge!
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KFZ-VERSICHERUNG BIOMETRIE UND ALTERSVORSORGE
VERGLEICHE UND SCHADENSERVCE. UNSERE SPEZIALISTEN SIND FUR SIE DA.
Wir arbeiten nur mit echten Maklerversicherern Unsere unabhangigen Mitarbeiter prufen gerne
zusammen. sowohl Ihre bereits bestehenden Vertrage als auch
So kommen Sie im Schadensfall nicht "ins lhren noch bendtigten Versicherungsschutz.
Schleudern". Sie werden Uberrascht sein, was alles moglich ist.

UNSERE ERFOLGSGESCHICHTE

Im Privatkundenbereich spart der Kunde durchschnittlich bis zu
40% bei zum Teil erheblich besserem Versicherungsschutz!

Auch unsere Kollegen im Non-Life Segment sind sehr erfolgreich.

So konnten wir bisher Uber 6.000.000 EUR mehr Ablaufleistung
flr unsere Kunden erreichen.




NACHHALTIG
VERSICHERN.

Auch von Versicherungen und Versicherungsprodukten erwarten
unsere Kunden zunehmend, dass diese "grun" bzw. nachhaltig sind.
Die Bedeutung von Nachhaltigkeit wird dabei sehr unterschiedlich
interpretiert und reicht vom "griinen Deckmantelchen" isolierter
EinzelmaBnahmen bis zur konsequenten systematischen
Integration in samtliche Geschaftsprozesse.

HAUSRATVERSICHERUNGEN

Einen nachhaltig orientierten Haushalt zu flihren wird fiirimmer mehr

Menschen zur Selbstverstandlichkeit. Auch die Versicherer méchten ihren Beitrag
dazu leisten und bieten nachhaltige Produktlésungen an, um den Standard in

in den deutschen Haushalten voranzutreiben.

Schadenbeispiel: Durch einen Rohrbruch in der Wand wird die Kliche des
Versicherungsnehmers unter Wasser gesetzt.

Der darin befindliche Kuhlschrank wird im Zuge dessen irreparabel beschadigt.
Ersetzt der Versicherte den Kuhlschrank nun durch ein Gerat mit neuester
Effizienzklasse, bekommt er einen vereinbarten Prozentsatz der eigentlichen
Schadenshohe on top.

PRIVATE
HAFTPLCHTVERSICHERUNGEN

In der privaten Haftpflichtversicherung haben Anbieter Losungen gefunden,
um das Nachhaltigkeitsprinzip zu gewahrleisten und von konventionellen
Schadensersatzleistungen Abschied zu nehmen.

Dem Versicherungsnehmer wird hier die Mdglichkeit gegeben, seine eigenen
Werte in Bezug auf die Nachhaltigkeit an den geschadigten Dritten weiterzugeben.

Laut Gesetz hat der Geschadigte lediglich einen Anspruch auf den Ersatz des
Zeitwerts der beschadigten Sache.

Die nachhaltige Haftpflichtversicherung leistet jedoch einen vereinbarten Zuschlag
auf die Schadensumme, wenn der Geschadigte die Reparatur oder die Mehrkosten
flr die Wiederbeschaffung im Sinne der Nachhaltigkeit nachweist.

Schadenbeispiel: Der Versicherungsnehmer schuttet einem Partygast
versehentlich ein Glas Rotwein Ubers Shirt.

Da eine Reinigung nicht in Frage kommt, hat der Geschadigte Anspruch auf eine
Zeitwertentschadigung.

Wird das Shirt durch ein neues mit Nachhaltigkeitssiegel ersetzt, erfolgt durch den

Versicherer zusatzlich eine Mehrleistung in Hohe von 20 Prozent als vertraglich
vereinbarter Nachhaltigkeitszuschlag.

WIR BERATEN SIE GERNE UMFASSEND ZU DEM THEMA.




BESUCHEN SIE UNS
ONLINE.

WWW.JUPITER-

VERSICHERUNGEN.DE

ﬁJUPITER
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JUPITER VERSICHERUNGSMAKLER GMBH
HAUPTSTR. 15

25917 LECK

TELEFON: 04662 - 77 50 15-0

E-MAIL: SERVICE@IJUPITER-VERSICHERUNGEN.DE



